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Opis wyzwania od niemieckiej firmy LEAG

,Innowacyjne rozwigzania energetyczne dla klientéw przemystowych: Ksztattuj przysztosé¢ dostaw
energii!”

Witamy w konkursie Open Innovation Challenge ,Innowacyjne rozwigzania energetyczne dla klientow
przemystowych” skierowanym do studentéw i mtodych naukowcow, ktérzy chcg mysleé kreatywnie i
rozwija¢ innowacyjne rozwigzania! Wyzwanie to ma na celu zbadanie nowych modeli biznesowych dla
dostawcow energii, ktére spetniajg specyficzne potrzeby klientéw przemystowych w zmieniajgcym sie
krajobrazie energetycznym.

Niemiecki przemyst mierzy sie z wieloma wyzwaniami, a jednym z nich jest optymalizacja dostaw energii,
biorgc pod uwage trzy kluczowe aspekty: niezawodnosé, kontrole kosztow i zrdwnowazony rozwdj.
Postepujgca integracja odnawialnych Zrodet energii i trwajgca cyfryzacja rynku energii otwierajg
ekscytujgce mozliwosci, by sprostaé¢ tym wymaganiom.

Zapraszamy do zgtaszania pomystdéw i opracowywania innowacyjnych koncepcji, ktére odpowiadajg na
nastepujace pytania:

e W jaki sposéb dostawcy energii mogg dostosowaé swoje ustugi do specyficznych potrzeb
klientéw przemystowych?

e Jakie nowe technologie lub platformy mogg pomdc w poprawie efektywnosci energetycznej i
kontroli kosztow?

e W jaki sposéb mozemy promowac integracje odnawialnych zrodet energii z dostawami energii
elektrycznej dla odbiorcéw przemystowych i jednoczesnie zapewnic ich niezawodnos¢?

e Jakie innowacyjne modele biznesowe mogg opracowaé dostawcy energii, aby oferowac
produkty przyjazne dla srodowiska, pozostajgc jednoczesnie optacalnymi ekonomicznie?

Mysl kreatywnie i rozwijaj innowacyjne modele biznesowe, ktére nie tylko spetniajg powyzsze kryteria,
ale takze uwzgledniajg obecne regulacje polityczne w sektorze energetycznym. Jakie warunki ramowe
nalezy wzig¢ pod uwage? W jaki sposdb mozna zintegrowac aspekty prawne z koncepcjami?

Niezaleznie od tego, czy studiujesz czy prowadzisz badania w dziedzinie inzynierii, ekonomii, nauk o
Srodowisku lub innego istotnego obszaru tematycznego - Twoja perspektywa i pomysty sg wysoce
pozgdane. Skorzystaj z okazji, aby aktywnie przyczyni¢ sie do transformacji dostaw energii i pomdc nam
ksztattowaé zréwnowazong, niezawodng i efektywng kosztowo przysztos¢ energii elektrycznej dla
klientéw przemystowych. Wyzwanie oferuje nie tylko mozliwosé rozwijania kreatywnych koncepcji, ale
takze wymiany pomystéw z ludZmi o podobnych pogladach i uczenia sie od ekspertdw z sektora
energetycznego.

Z niecierpliwoscig czekamy na innowacyjne rozwigzania i wspdélne ksztattowanie dostaw energii jutra!
PREZENTACJE W MALYCH GRUPACH Z NABC

NABC: struktura dla prezentacji

Najwazniejszym elementem prezentacji jest przedstawienie oferty w sposéb, ktéry wzbudzi
zainteresowanie docelowych odbiorcow. Prostym, ale poteznym narzedziem do upewnienia sie, ze
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wazne elementy sg obecne w prezentacji jest struktura NABC. NABC zostata opracowana przez Stanford
Research Institute (SRI) i jest jednym z kamieni wegielnych ich procesu innowacji.

Prezentacja powinna odpowiadaé na nastepujace pytania:

e Jaka jest wazna potrzeba (Need) rynku/odbiorcéw docelowych, ktorg chcesz zaspokoié?

e Jakie jest twoje podejscie (Approach) do zaspokojenia tej potrzeby?

e Jakie sg korzysci (Benefits) z tego podejscia dla rynku / grupy docelowej?

e Czy konkurenci (Competitors) réwniez zaspokajajg te potrzebe? Jesli tak, w jaki sposdb Twoje
podejscie jest lepsze lub komplementarne?

Uzywajac NABC do prezentacji, powinienes zaczgc¢ od otwierajacej Atrakcji/Sloganu - czesto sprzecznego
z intuicjg lub zaskakujgcego faktu zwigzanego z twoim tematem - aby przyciggng¢ uwage ludzi, a
zakonczy¢ Ofertg, ktéra jest zwieztym podsumowaniem wartosci proponowanego dziatania.

Tres$¢ prezentacji stanowi Potrzeba, ktorg zaspokajasz; Korzys$é, ktérg Twoje podejscie daje odbiorcy oraz
wskazanie, jaka Konkurencja jest obecna. Nie jest konieczne ani zalecane poswiecanie rownego czasu
na kazdy z elementdw NABC w prezentacji; wszystkie powinny zosta¢ omowione, ale nalezy podkresli¢,
co jest najbardziej istotne w danym przypadku.

Powiniene$ przecwiczy¢ swojg prezentacje, aby nabraé¢ pewnosci siebie i dostosowac jg do réznych
warunkéw (miejsce, czas, publicznosé). Jesli masz mniej czasu na prezentacje niz standardowe cztery
minuty na NABC, to gtéwnym celem powinno by¢ przyciggniecie uwagi publicznosci i sprawienie, by byl
wystarczajgco zainteresowani, aby poprosi¢ o wiecej informacji pdzniej. Jesli masz wiecej czasu na
prezentacje, zacznij od przyciggniecia uwagi publicznosci i wykorzystaj czas, aby przej$¢ do bardziej
szczegbtowych informacji. Zawsze wykorzystuj caty otrzymany czas.

Kluczem jest wielokrotne ¢wiczenie. Zacznij od napisania swojej wypowiedzi, a nastepnie przeczytaj jg
na gtos i sprawdz? czas. Cwicz tak dtugo, az wyczujesz, ile czasu zajmuje prezentacja poszczegdlnych
czesci prezentacji.
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